Rentabilidad en

los lentes de
contacto
RGP vs Desechables

Por Ricardo Mojica
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;Por qué debo contar
con lentes de contacto en
la Optica?

Porque muchas veces es el Unico medio corrector o dispositivo
médico de salud ocular sobre medidas que permita darle [a maxima
agudeza visual que puede tener ese ojo. Ni las gafas ni la cirugia nos
pueden permitir esa maxima agudeza visual. Los lentes de contacto
si nos permiten mostrarle al paciente su maxima agudeza visual
comprobada en el consultorio.
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Tipos de L.C

Productos

Blandos

R.G.P
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Convencionales

Desechables
HEMA/Hi-Si
1D’a3, 15 D'as,30
D’as.

Alta permeabilidad
Media Permeabilidad
Baja permeabilidad
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Ventajas de los RGP
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Puedo corregir la mayoria
de defectos visuales

AV 6ptimay estable

Diversidad de materiales y
disenos.

Facil adaptaciony
mantenimiento

LQUILERIO

Buen equilibrio
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Desventajas de los
RGP

Mayor sensacion L.C
en principio

Malas experiencias de
adaptacion

Incumplimiento por
parte del paciente.
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Ventajas de los RGP
Nivel comercial

Fabricacion y tiempo de
entrega corta
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Recompra voz a voz nuevos Fidelizacion
clientes.
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Ventajas de los L.C
Desechables
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Comodidad

Diversidad de marcas
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Frecuencia de uso:1 dia
15 dias 30 dias

Menor costo { ‘ : s s
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Desventajas de los
L.C Desechables

No corrigen todos los
problemas visuales
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Mayor seguimiento- para
evitar complicaciones

Incumplimiento por parte del paciente.
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Desventajas de los
L.C desechables a

nivel comercial
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Fabricacién y tiempo de
entrega corta
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Importados Baja recompra
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Rentabilidad de los L.C RGP

Rentabilidad de los L.C RGP
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Serviclo

CICLO
ATENCION AL CLIENTE
CONSULTA

SOLUCION ADECUADA
VENTA

CONTROLES
SEGUIMIENTO

POST VENTA

VENTA CRUZADA
RECOMPRA
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Diferenciacion de la optica
como herramienta de venta
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